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                                                                            Maracaibo DIA de MES de AÑO
Señores.: NOMBRE COMPLETO DE LA ORGANIZACIÓN EMPRESARIAL

Atte. DATOS DEL TUTOR EMPRESARIAL (ESPECIFICAR EL NIVEL ACADEMICO) 

Dpto.: DEPARTAMENTO QUE RECIBE LA CARTA DE PRESENTACIÓN.
Reciba ante todo un cordial saludo. Las autoridades académicas del Instituto Universitario de Tecnología READIC-UNIR, solicita su colaboración a fin de permitirle al Br. NOMBRES Y APELLIDOS COMPLETOS cédula de identidad No.V.- XXXXXXXX cursante del 5to semestre de la carrera Comercio Exterior, la realización de las Prácticas Profesionales en tan prestigiosa empresa.
En dichas prácticas profesionales, el estudiante realizará actividades de: observación, diagnóstico, presentación de propuesta y desarrollo de la misma; aportando las posibles soluciones del área laboral intervenida. Éstas se ejecutarán en dos momentos: en la Práctica Profesional con una duración de ciento sesenta (160) horas. Proceso que requiere por parte de la empresa la asignación de un tutor empresarial, quien tendrá la labor de monitorear, guiar y evaluar el desempeño de nuestro estudiante durante el tiempo establecido.

A continuación, le presentamos el perfil de nuestro

T.S.U. en la carrera de Comercio Exterior

Perfil de Egreso

· Distingue, separa y aplica la normativa legal establecida en leyes para la  realización de trámites que regulan el tránsito de Mercancías 
Aduaneras.
· Realiza el desaduanamiento de mercancías procedentes del exterior del  país.

· Simplifica los trámites administrativos para la exportación de productos elaborados en el país.

· Conoce los procesos de integración económica, jurídica y aduanera de las   regiones.
· Clasifica y valora las mercancías para el pago de impuestos.

· Tramita la compra y venta de todo tipo de mercancías a nivel Internacional.

· Aplica procedimientos sobre el tránsito de mercancías y el pago de impuestos aduaneros.

· Aplica las técnicas del proceso administrativo en la generación de un plan de negocios.

· Produce ideas creativas e innovadoras en la formación de empresas orientadas al comercio exterior.

· Maneja los tributos y clasifica cuentas para el control
interno de la empresa.

· Realiza inventarios en almacenes, compras y ventas.

· Gestiona y tramita operaciones de comercio exterior con empresas públicas y privadas en la negociación de importaciones y exportaciones de mercancía.

· Desarrolla un plan de marketing considerando las relaciones entre las variables para condicionar el intercambio de entrada y salida de mercancía en el tiempo preciso.

· Diseña la puesta en marcha de una empresa comercial para mejorar su productividad, rentabilidad económica y financiera.

· Realiza cotizaciones, negociaciones, gestiones bancarías y transporte internacional de mercancía para hacerla más competitiva en el mercado internacional.

· Realiza los procesos de compras internacionales de las empresas Nacionales.

· Conoce las variables macroeconómicas que inciden en el crecimiento económico del país

Estamos a la orden.

Atentamente;
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Dra. Ana Maria Urdaneta 
COORDINADORA DE PASANTÍAS
